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FORMATION 
 JEUDI 26 SEPTEMBRE 2019 

 

DEVELOPPER SON EFFICACITE COMMERCIALE 
A RENNES (35) – INITIATIVE BIO BRETAGNE 
Vous souhaitez structurer ou renforcer votre approche commerciale pour gagner en efficacité ? Inscrivez vos 
collaborateurs à cette prochaine formation qui, à l’issue de celle-ci, leur permettra de faire une présentation 
commerciale différente et impactante, de découvrir et s’approprier les techniques de ventes les plus efficaces, 
de préparer son argumentaire et ses réponses aux objections, et d’harmoniser ses pratiques commerciales au 
sein des équipes.  
 

 
 
 

  

 

FORMATION DESTINEE  
AUX CHEFS D’ENTREPRISE, AGENTS COMMERCIAUX 
https://www.bio-bretagne-ibb.fr/developper-activite-bio/forma-
tion/  

 
 

PROGRAMME 
 Prendre la dimension de ma responsabilité dans l’Entreprise : 

Quel est le sens de mon métier, positionnement, valeurs. 

 Comprendre son client pour mieux le satisfaire : 
Qui sont nos clients, leurs besoins, rôle et responsabilité de chacun. 

 Communication et savoir-être : 
Savoir communiquer, maîtriser les attitudes à adopter face au client. 

 L’argumentation et la réponse aux objections (2 méthodes : CAP/BAC & 
SAFI) 

 
La démarche pédagogique est tournée vers une formation résolument de 
terrain et opérationnelle par des mises en situation : entraînement sur 
mises en situation contextuelles et réelles et debrief, échanges d’expé-
riences et participation via des approches ludiques et interactives. Remise 
d’un livret avec matrice (Entrainement Audace Techniques).. 
 
 

HORAIRES / TARIFS 
Accueil à partir de 9h. Formation de 9h à 17h30 
Déjeuner de 12h30 à 13h30 (Buffet Bio inclus) 
Tarifs : adhérent 300 € TTC – non adhérent 480 € TTC 
 

 

 

 

INSCRIPTION à transmettre à IBB par mail à : contact@bio-bretagne-ibb.fr 

 

Christophe MAGNE, ECCM 

Conseil & Accompagnement commercial 

 

 

 

 

 

avant le 18/09/2019 

Christophe intervient auprès des dirigeants, res-

ponsables commerciaux et de leurs équipes dans 

des environnements Grands Comptes et PME-PMI. 

Il conjugue tout ce qui fait progresser une équipe 

commerciale, dans sa recherche de développe-

ment de chiffres d’affaires, d’écoute client et de 

négociation en relation BtoB & BtoC. 
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